Fit For Credit Products 2026

SETTEMBRE OTTOBRE NOVEMBRE DICEMBRE
Giorno Corso Giorno Corso Giorno Corso Giorno Corso
1 mar 1 gio 1 1 mar
2 mer 2 ven 2 lun 2 mer
3 gio 3 sab 3 mar 3 gio
4 ven 4 4 mer 4 ven
5 sab 5 lun 5 gio 5 sab
6 6 mar 6 ven 6
7 lun 7 mer 7 sab 7 lun
8 mar 8 gio 8 8 mar
9 mer m/p M2 9 ven 9 lun 9 mer 9.00-10.00 ] Esamf-:
Clientela aziendale
10 gio 10  sab 10  'mar 10 gio
11 ven 11 11 mer m M5a 11 ven
12 |sab 12 lun 12 |gio 12 sab
13 13 mar 13 ven 13
14 lun 14 mer m M3 14 sab 14 lun
15 mar 15 gio 15 15 mar
16 mer 16 ven 16 lun 16 mer
17  |gio 17  sab 17  'mar 17 | gio
18  ven 18 18 mer m M5b 18 |ven
19 sab 19 lun 19 gio 19 |sab
20 20 mar 20 ven 20
21 lun 21 mer 09.00-10.00 . Esame. 21 sab 21 lun
Clientela privata

22 mar 22 gio 22 22 mar
23 mer m M2a 23 ven 23 lun 23 mer
24 gio 24  sab 24 mar 24 gio
25 ven 25 25 mer m M6 25 ven
26 sab 26 |lun 26 |gio 26  sab
27 27 mar 27 ven 27
28 lun 28 mer m/p M4 28 sab 28 lun
29 mar 29 gio 29 29 mar
30  mer m M2b 30 |ven 30 lun 30 mer

31 sab 31 gio

Modulo Clientela Privata

M1 Il credito bancario a clienti privati - Self study
M2 Finanziamenti ipotecari e tecniche di valutazione

M2a Caso pratico valutazione immobile privato e a reddito

M2b Caso pratico finanziamento immobile uso privato e a reddito

M3 Il credito lombard e al consumo

Modulo Clientela Aziendale

M4 |l credito bancario a clienti commerciali - Self study

M5 Finanziamenti a clienti commerciali

Mb5a Caso pratico finanziamento aziendale
M5b Caso pratico promozione immobiliare

M6 Nozioni di trade finance e finanziamenti speciali

NB: il calendario potra subire delle modifiche che saranno comunicate ai partecipanti in tempo utile

Orari delle lezioni
m = 08.30 - 12.00
p=13.30-17.00
m/p = 08.30 - 17.00
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